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Spécialiste des ventes de logiciels : croissance rapide du territoire
Expérience de la vente de solutions éducatives à des acheteurs de niveau C | Résultats de vente dépassant le quota d'une année à l'autre
(Ventes de logiciels «chasseur» reconnu pour le développement et l'exécution de plans sur compte pour faire avancer les transactions et générer un potentiel de revenus maximal.         
(Conseiller clientèle de confiance; s'efforce de découvrir les exigences de l' entreprise pour recommander et vendre efficacement des solutions logicielles basées sur la valeur.         
(Responsable des ventes basé sur les processus; conception et mise en œuvre des stratégies de vente et gestion de toutes les phases du cycle de vente, de la prospection et de la qualification des prospects à l'établissement de relations et à la conclusion de transactions importantes.         
 
Compétences de vente
	(Ventes de solutions d'entreprise         
(Ventes B 2B et B2C         
(Conduite et génération   d'orientation        
	(Relation client         
(Gestion de compte et de territoire         
(Acquisition et rétention de clients         
	(Présentations professionnelles         
(Négociations de contrats         
(Salesforce.com         


Expérience professionnelle
ABC COMPANY - Some town , WA (Représentant de vente, 2012 à aujourd´hui
A augmenté les revenus dans la région de 12 États grâce à la vente de logiciels propriétaires de gestion de campus et d'administration scolaire à des établissements d'enseignement .
A atteint ou dépassé le quota mensuel de 1 million de dollars pendant toute la durée
(Atteint 145% par rapport à l'objectif de production personnel et 115% par rapport à l'objectif de production de l'équipe en 2016.         
(A généré 17,5 millions de dollars de ventes en 2016, remportant l'honneur d'être le premier producteur de ventes externes de l'entreprise.         
(Ajout d'un total de 175 nouveaux comptes tout en développant l'activité à partir de comptes existants.         
(Classé dans le top 5 sur 150 à l'intérieur et à l'extérieur des ventes reps chaque mois d'occupation.         
(Intronisé à la table ronde du président pour une performance commerciale record.         
 
DEF COMPAGNIE - Cotonou, Bénin (Gestionnaire Stratégique de Compte, 2007 à 2012
Élargissement de la clientèle grâce à des présentations de vente par téléphone, en ligne et en personne aux clients de l'industrie manufacturière. Leads qualifiés, démonstrations réalisées et formation des utilisateurs.
Solutions vendues nécessitant de longs cycles de vente, la mise en œuvre du produit, l'intégration et le support utilisateur
(Dépassement du quota mensuel d'un âge moyen de 136%.         
(A négocié et conclu des transactions à 7 chiffres qui avaient des conditions et des prix complexes.         
(Augmentation des ventes de 5% supplémentaires en 2012 en intégrant les distributeurs dans les stratégies de vente; cette approche a été adopté dans toute la compagnie.         
 
Début de carrière: A occupé des postes administratifs et de vente au détail chez GHI Co, JKL Co et MNI Co.
 
Éducation
COLLEGE de cotonou (Spécialité en Gestion d'entreprise
A terminé 45/60 crédits pour obtenir un diplôme AAS | A travaillé à temps plein bien que prenant les cours à l'université
